
CADASTRO APROVADO1.

AGUARDANDO O 1º PEDIDO2.

TREINAMENTO E CAPACITAÇÃO4.

Opções de Kit 
Início e 
oportunidade 
de lucro. 

Plano de 
crescimento e 
o MMA.

Reforço sobre a 
Lucratividade.

Oportunidades do 
programa Aliança.

Ativação 
Programa 
Aliança: 
Parabeniza a 
Representante 
pelo seu 1º 
Pedido

E-book Ambição: Orienta a 
Representante sobre os 
Programas e benefícios.

E-book Aliança: Fortalece 
a relação da Nova 
Representante com a 
Avon, a importância de 
realizar o 1º Pedido e o 
Programa Aliança.

E-book Abundância: Orienta a 
Representante sobre quais são 
as ferramentas e canais 
digitais disponíveis para ela.

AÇÕES DE RETENÇÃO ATÉ LOA 
6: Reforçar a importância da 
categoria de Perfumaria junto 
as suas clientes 

AÇÕES DE RETENÇÃO ATÉ LOA 
6: Reforçar os conteúdos que 
podem ser encontrados na 
Revista Avon Com Você, com 
ofertas e oportunidades de 
lucratividade

AÇÕES DE RETENÇÃO ATÉ LOA 
6: Reforçar a importância do 
uso de auxiliares de negócios 
na hora da venda, neste 
momento de chegada da Nova 
Representante

AÇÕES DE RETENÇÃO ATÉ LOA 
6: Reforçar a importância da 
venda de Perfumes e 
Maquiagem e como atuar 
junto as clientes 

Ativação 
Aliança: Reforça 
o objetivo do 
Programa 
Aliança e 
estimula o 3º 
Pedido para 
ganhar mais 
pontos.

Opçõe de 
Kits Início: 

Carta de boas-vindas:
Dá boas-vindas e mostra a 
importância de ser uma 
Representante da Beleza Avon. 

Livreto: Orienta a Nova 
Representante sobre 
os nossos produtos e 
como estreitar uma 
relação de confiança 
com os clientes.

Ativação Aliança: 
Parabeniza a 
Representante pela 
conquista de pontos no 
Programa Aliança, além 
de informá-la que a 
indicação de Novas 
Representantes também 
vale pontos.

Capacita a Representante para conhecer tudo sobre a Avon.
1.   Plano de Crescimento
2.  Dinâmica das Campanhas
3. Canais Digitais: Avon Conecta 
4. Categoria Estratégica: Base Sérum
5. Categoria Estratégica: FarAway Beyond
6. Canais Digitais: Revista Digital
7.  Kit Make Avon Tá On

8.  Treinamento com a Juliette Máscaras
9.  Treinamento com a Juliette Primavera
10. Treinamento com a Juliette Natal*
11.  Treinamento com a Juliette Lip Paint
12.  Treinamento com a Juliette Batom Avon
13.  Treinamento de Natal Digital 1
14. Treinamento de Natal Digital 2

TREINAMENTO E CAPACITAÇÃO

Ativação 
Programa 
Aliança: 
Parabeniza a 
Representante 
pelo seu 1º 
Pedido

Ativação 
Aliança: 
o objetivo do 
Programa 
Aliança e 
estimula o 3º 
Pedido para 
ganhar mais 
pontos.

Benefícios.
Opções 
de 1º Pedido.

Ativações para estimular a Nova Representante a fazer o 1° Pedido.

1ª A 6ª CAMPANHA3.

AÇÕES DE RETENÇÃO ATÉ 6° CAMPANHA5.

Kit multicategoria Kit livre escolhaKit make Avon ta on

Livreto: Orienta a Nova 

15. Treinamento de Natal Migração de Nível
16. Treinamento de Natal Kits/Combos
17. Canais Digitais: App Minha Avon
18. Boleto e Crédito
19. Canais Digitais: Site Avon Comigo
20.Trocas e Faltas

São ações que estimulam a 
consecutividade das Novas 
Representantes, fazendo
com ela se sinta suportada
durante toda sua exepriência 
com a Avon. Além disso, são
realizadas escutas 
recorrentes, para garantirmos
assertivadade das ações.

Boas-vindas, 
informação sobre 
modelo de crédito 
pré-aprovado e 
explicação sobre 
como realizar o 
primeiro acesso ao 
site Avon.
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1ª Campanha 2ª Campanha 3ª Campanha


