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Para divulgar uma marca, nada melhor do que materiais de PDV! 

Mas o que eles são? São ótimas ferramentas que ajudam a aumentar as 
vendas e atrair consumidores, chamando a atenção para determinada 
marca, produto ou serviço.

Esses materiais têm como objetivos relembrar, persuadir, indicar a 
posição, expor e/ou induzir à compra de um produto ou serviço. Essa 
persuasão e/ou indução à compra ocorre pois, segundo uma pesquisa 
realizada pela Nielsen*, aproximadamente 70% das decisões de compra 
são tomadas em frente às gôndolas.

Pensando nisso, trouxemos alguns exemplos que vão ajudar na 
divulgação da sua marca desde o primeiro contato com o cliente até a 
�nalização da compra. Preparada(o) para fazer sua marca vender mais?

*http://rockblock.com.br/stuffs/mudancas-no-comportamento-do-shopper-250615.pdf
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Wind Banner de Rua

Tem o objetivo de chamar a 
atenção à distância, de forma a 
destacar a fachada do seu PDV 
para divulgar uma marca, 
promoção, lançamento, etc.
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Wind Banner de Rua



Adesivos de Vitrine

É uma peça fácil de instalar 
e remover em diversas 
superfícies, que pode ser 
notada fácilmente atraindo o 
olhar do consumidor, devido 
seu alto poder apelativo

Adesivos de Vitrine



Banner Suspenso Grande

Material de rápida visualização, 
que transmite informações de 
média à longa distância

Banner Suspenso Grande



Banner Suspenso Pequeno

Muito utilizado para chamar 
atenção de quem está 
passando e tem a função de 
divulgar informações.

Banner Suspenso Pequeno



Cardápio de Produtos

Peça bem efetiva para 
divulgação quando bem 
posicionada. É utilizada para 
divulgar um produto, informar, 
anunciar promoções e 
novidades e permitir que a 
marca seja notada.

Cardápio de Produtos



Totem

De alto impacto, é utilizado 
para atrair a atenção dos 
consumidores, reforçando a 
presença de uma marca. Pode 
ser visto de longe.

Totem



Mobiles de Teto

Peças aéreas presas no teto, 
facilitando a visualização por 
diversos ângulos, permitindo 
carregar informações em ambos 
os lados.

Mobiles de Teto



Wobbler

Pode ser usado para 
divulgação promocional, de 
lançamentos ou até para 
identi�cação de ambientes. É 
uma peça altamente visível e 
chama a atenção de quem vê.

Faixa de Gôndola

Tem a �nalidade de destacar 
determinado produto, 
chamando a atenção do 
consumidor. Apresenta as 
características do produto e/ou 
diferenciais da marca.

Wobbler e Faixa de Gôndola



Stopper de Gôndola

Placa informativa que atrai 
os olhos do consumidor, 
transmitindo uma mensagem 
direta e chamativa, destacando 
o produto.

Stopper de Gôndola



Colete Personalizado

Pode ser usado para identi�car 
membros de uma equipe, 
facilitando o contato do 
consumidor quando 
necessário. Além disso, faz 
a marca ser percebida.

Colete personalizado
Se você quer que sua equipe seja reconhecida instantaneamente, o colete personalizado é 
uma das melhores escolhas! Além de proporcionar uma padronização elegante para seus 
colaboradores em empresas, eventos ou times de futebol, essas peças de vestuário são 
extremamente úteis.

Seja em eventos, feiras ou no dia a dia de trabalho, esses coletes farão com que sua 
empresa se destaque e conquiste a admiração dos clientes.

Coletes para empresas
Quando seus funcionários usam coletes de trabalho personalizados, eles transmitem uma 
imagem pro�ssional e coesa, reforçam a identi�cação da equipe com a sua marca e dos 
clientes com a sua empresa. Pro�ssionais identi�cados proporcionam uma imagem 
corporativa mais pro�ssional. 

Coletes esportivos
Se você é um amante dos esportes e está em busca de um visual esportivo imbatível, 
nossos Coletes são ideais para você! Personalize-os com as cores e o logo do seu time, 
seja para treinamentos, competições ou eventos esportivos.

Coletes para eventos
Quer conquistar o coração dos seus clientes e deixar uma marca memorável? O colete 
personalizado é o brinde perfeito para suas campanhas de marketing, seja como brinde 
para clientes VIPs ou como uniformes para eventos, você estará deixando uma impressão 
duradoura.

Colete Personalizado



Avental Personalizado

Uma ótima peça para 
divulgação, pela grande 
visibilidade. Ajuda a identi�car 
a marca, evita sujar as roupas 
e ainda facilita o dia a dia de 
quem o utiliza.

Avental Personalizado



Display de Mesa Simples

Tem o propósito de passar  
informações rápidas sobre um 
produto, promoção ou divulgar 
um lançamento e leva às 
compras por impulso.

Display de Mesa Simples



Cubo de Balcão Médio

Traz grande visibilidade para os 
produtos divulgados. É uma 
peça versátil, podendo ser 
utilizada para decorar e ao 
mesmo tempo comunicar, 
in�uenciar e estimular os 
consumidores.

Cubo de Balcão Médio



Stopper de computador

Peça utilizada para lembrar o 
consumidor de algum produto, 
serviço, promoção, etc. 
enquanto �naliza suas compras, 
possibilitando uma compra 
por impulso.

Stopper de computador
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Pesquisa PDV

QUATROCOR - https://quatrocor.com.br/blog/qual-a-importancia-do-material-de-pdv-para-seu-negocio/
    http://quatrocor.com.br/blog/pdv-o-que-sao-pontos-extras/

O material de PDV é um grande in�uenciador no momento das compras já que 
ajuda a atrair a atenção do consumidor para o produto. Além disso, por ter essa 
característica de atração, acaba impactando nas compras por impulso, a�nal, 
por mais que o hábito de fazer compras online esteja crescendo, o ponto de 
venda possibilita que o público tenha contato direto com o item, podendo 
analisar, sentir o peso, o material e outras características físicas.

De acordo com a pesquisa “A hora certa de ativar o shopper“ ( 
http://rockblock.com.br/stuffs/mudancas-no-comportamento-do-shopper-25061
5.pdf ), realizada pela Nielsen, aproximadamente 70% das decisões de compra 
são tomadas em frente às gôndolas. Sendo assim, o material de PDV é 
considerado uma mídia importante para ampliar as vendas e promover a marca.

Além das cores e formatos adequados, o material precisa passar a mensagem 
correta, seja ela para �xar a sua marca, propagar os valores da empresa ou 
divulgar um lançamento.

GRUPO CB - https://grupocb.com/tudo-o-que-voce-precisa-saber-sobre-material-de-pdv/

usadas em locais estratégicos do ponto de venda para compor a merchandising 
de uma marca, destacar um determinado produto, chamar a atenção de 
potenciais clientes e incentivar a compra.

Além destes propósitos, os materiais de pdv também são comumente utilizados 
para apresentar um lançamento ou ampliar a demanda por um produto já 
existente ou que apresente baixa visibilidade.

Segundo uma pesquisa realizada pela Nielsen, empresa de informações, dados e 
medições, em média, 70% das decisões de compra são tomadas em frente às 
gôndolas.

Por isso, investir em materiais de pdv é fundamental para ampliar as vendas e 
promover a marca.

Elaborar materiais de pdv temáticos e criativos é uma estratégia e tanto para 
atrair os consumidores, provocar a interação entre público e marca e criar uma 
experiência única. 

PROMOPRESS - https://www.promopress.com.br/post/materiais-de-pdv-o-que-s%C3%A3o-como-us%C3%A1-los

Têm como objetivos:

Relembrar; Persuadir; Indicar a posição; Expor; Induzir à compra de um 
produto/serviço.

O principal desejo de todo empreendedor é aumentar as vendas dos seus 
produtos, e eis aqui a primeira �nalidade de um material no pdv.

Quando bem posicionadas, as peças têm grande impacto visual para quem 
passa em frente a determinado estabelecimento e as vê.

Além de funcionarem como atrativos, os materiais ainda decoram o ponto de 
venda. Eles são excelentes divulgadores de novos produtos/serviços, promoções 
especiais ou qualquer ação promocional.

A principal vantagem de um material para pdv é a mobilidade, podendo ser 
transportado, facilmente, para qualquer ambiente.

Isso faz com que os itens utilizados como estratégia promovam um contato mais 
íntimo entre o cliente e o produto exposto.

Esses materiais de pdv podem ser aplicados nos ais diversos estabelecimentos:

Balcão de informações; Supermercados; Farmácias; Padarias; Óticas; Hotéis; 
Lojas em geral; Feiras e eventos; Valet de estacionamento; Ações promocionais; 
Stands; Painéis; Entre outros.
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